




 

1. Анотація курсу та Веб-сайт його розміщення 

Назва дисципліни Економічна психологія 

Статус дисципліни За вибором студента 

2. Інформація про викладача 

Форма контролю Діф. залік  

Викладач (і) Бакіна Тетяна Володимирівна, к.е.н., доцент кафедри економіки 

http://feb.tsatu.edu.ua/teacher/bakina-tetyana-volodymyrivna/  

E-mail викладача tatiana.bakina@tsatu.edu.ua 

Веб-сайт курсу http://nip.tsatu.edu.ua/course/view.php?id=3336 (доступ через 

особистий логін і пароль для навчально-інформаційного порталу 

ТДАТУ) 

Навчальна дисципліна «Економічна психологія» формує у студента навички 

ефективного психологічного аналізу економічних явищ на різних рівнях соціального життя 

суспільства, а також  розкрити взаємозв'язок різних суб'єктів економічних стосунків,  

взаємозв'язки попиту і пропозиції людських ресурсів, розвинути сприйняття фінансової 

політики, виявити та  пояснити моделі економічної поведінки населення. 

3.Мета викладання дисципліни 

Метою дисципліни «Економічна психологія» є глибоке оволодіння студентами 

знаннями, які відображають зміст основних економічних процесів, їх психологічні аспекти; 

виявлення основних соціально-психологічних факторів, що впливають на економічні 

процеси; формування в них умінь та навичок щодо ефективного вирішення економічних 

проблем з врахуванням психологічних знань. 

4. Завдання вивчення дисципліни 

 Завданнями дисципліни є:  

- ознайомлення з основними методологічними передумовами виникнення та розвитку 

економічної психології; 

- вивчення структурних елементів предмету цієї науки: економічної поведінки та її 

складових (когнітивного, афективного та емоційно-вольового факторів), психології 

підприємництва, менеджменту, психологічних основ бізнесу, грошових відносин та 

фінансової діяльності, психології попиту та пропозиції, психології виробництва тощо; 

- вивчення методологічних та теоретичних основ, методів теоретичних та прикладних 

досліджень економічної психології; 

- вироблення аналітичних здібностей та навичок. 

5. Результати навчання – компетентності (з урахуванням soft skills) 

знання Як результат вивчення дисципліни студент повинен знати:  

-  ключові поняття, теорії та закономірності сучасної економічної психології;  

-  предмет, об'єкт, завдання і методи даної галузі наукового знання ключові 

поняття і категорії; 

- зв'язок основних суб'єктів економічних стосунків; психологічні механізми та 

закономірності економічної поведінки індивіда, соціальної групи;  

- психологічні основи ринку і споживання; 

- соціокультурні  виміри економічної психології; 

- психологічні основи професійної та підприємницької діяльності; 

- принципи застосування психологічних знань для вирішення проблем, що 

виникають у сфері господарської діяльності; 

- перспективи  розвитку економічної психології. 

уміння РН 2. Застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення 

завдань за різних практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та 

біржовій діяльності. 

РН 6. Вміти працювати в команді, мати навички міжособистісної взаємодії, 

які дозволяють досягати професійних цілей. 

http://feb.tsatu.edu.ua/teacher/bakina-tetyana-volodymyrivna/
mailto:tatiana.bakina@tsatu.edu.ua
http://nip.tsatu.edu.ua/course/view.php?id=3336


 2 

РН 7. Демонструвати підприємливість в різних напрямах професійної 

діяльності та брати відповідальність за результати. 

РН 10. Демонструвати здатність діяти соціально відповідально на основі 

етичних, культурних, наукових цінностей і досягнень суспільства. 

РН 12. Володіти методами та інструментарієм для обґрунтування 

управлінських рішень щодо створення й функціонування підприємницьких, 

торговельних і біржових структур. 

РН 22. Демонструвати базові навички креативного та критичного мислення у 

дослідженнях та професійному спілкуванні. 

soft skills здатність аналітично мислити, уміння критично оцінювати ситуацію, навички 

командної роботи, комунікації та публічних виступів. 

Після успішного проходження курсу здобувач вищої освіти володітиме наступними 

компетентностями: 

ІК. Здатність розв’язувати складні спеціалізовані завдання та проблеми у сферах 

підприємницької, торговельної та біржової діяльності або в процесі навчання, що 

передбачає застосування теорій та методів організації і функціонування підприємницьких, 

торговельних, біржових структур і характеризується комплексністю та невизначеністю умов. 

ЗК 1. Здатність до абстрактного мислення, аналізу та синтезу. 

ЗК 2. Здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях. 

ЗК 7. Здатність працювати в команді. 

ЗК 8. Здатність виявляти ініціативу та підприємливість. 

ЗК 10. Здатність діяти відповідально та свідомо. 

ФК 3. Здатність здійснювати діяльність у взаємодії суб’єктів ринкових відносин. 

ФК 4. Здатність застосовувати інноваційні підходи в діяльності підприємницьких, 

торговельних та біржових структур. 

6.Пререквізити 

Дисципліни, що 

передують вивченню 

даної дисципліни 

Філософія, економічна теорія, основи підприємництва. 

 

7.Постреквізити 

Дисципліни, які спираються 

на вивчення даної дисципліни 

Маркетинг і логістика, маркетингові дослідження 

обґрунтування господарських рішень та оцінювання ризиків, 

лідерство і партнерство в бізнесі, економіка і організація 

інноваційної діяльності 

8. Структура навчальної дисципліни 

Номер 

тижня 
Вид занять 

Тема заняття або завдання на 

самостійну роботу 

Кількість 

Годин ба

лі

в 
лк лаб. пр. СРС 

Змістовий модуль 1 «Теоретичні основи економічної психології. Особливості 

економічної поведінки особистості» 

1 

Лекція 1 

Економічна психологія: 

еволюція, роль і місце у 

суспільстві. 

2     

Практичне 

заняття 1 

Економічна психологія: 

еволюція, роль і місце у 

суспільстві. 

  2  3 

Самостійна 

робота  

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

2 Лекція 2 
Психологічні аспекти 

підприємництва 
2     
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Практичне 

заняття 2 

Психологічні аспекти 

підприємництва 
  2  3 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 3 

Психологічні аспекти 

підприємництва 
  2  3 

Самостійна 

робота  

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

3 

Лекція 3 
Психологічні аспекти 

підприємництва 
2     

Практичне 

заняття 4 

Психологічні аспекти 

підприємництва 
  2  3 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

4 

Лекція 4 

Інновації та їх прояв в економіці 

і психології. 

 

2     

Практичне 

заняття 5 

Інновації та їх прояв в економіці 

і психології. 
  2  3 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 6 

Інновації та їх прояв в економіці 

і психології. 
  2   

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

5 

Лекція 5 Психологія управління. 2     

Практичне 

заняття 7 
Психологія управління.   2  3 

Самостійна 

робота 
Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

6 

Лекція 6 Психологія управління. 2     

Практичне 

заняття 8 
Психологія управління.   2  3 

Самостійна 

робота 
Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 9 
Психологія управління.   2  3 

Самостійна 

робота 
Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

7 

Лекція 7 
Мотивація трудової діяльності. 2     

Практичне 

заняття 10 
Мотивація трудової діяльності.   2  3 

Самостійна 

робота 
Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

8,9 
Самостійна 

робота 
Підготовка до ПМК    10 3 
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ПМК 1 
Підсумковий контроль за 

змістовний модуль 2 
    10 

Всього за змістовий модуль 1 – 94 год. 14  20 60  

Змістовий модуль 2  «Економічна  психологія:  прикладні 

напрями дослідження» 

 

10 

Лекція 8 
Психологія управління 

конфліктами 
2     

Практичне 

заняття 11 

Психологія управління 

конфліктами 
  2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 12 

Психологія управління 

конфліктами 
  2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

11 

Лекція 9 
Економічна поведінка в процесі 

прийняття рішень 
2     

Практичне 

заняття 13 

Економічна поведінка в процесі 

прийняття рішень 
  2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

12 

Лекція 10 
Дослідження ризику при 

прийнятті економічних рішень 
2     

Практичне 

заняття 14 

Дослідження ризику при 

прийнятті економічних рішень 
  2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 15 

Виробництво, якість і 

конкурентоспроможність 

продукції 

  2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

13 

Лекція 11 Психологія споживача. 2     

Практичне 

заняття 16 
Психологія споживача.   2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

14 

Лекція 12 Психологія споживача. 2     

Практичне 

заняття 17 
Психологія споживача.   2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

Практичне 

заняття 18 
Психологія споживача.   2  3,5 

Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   5 1 

15 

Лекція 13 Психологія реклами 2     

Практичне 

заняття 19 
Психологія реклами   2  2 
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Самостійна 

робота 

Робота на навчально-

інформаційному порталі 
   6 2 

16,17 

Самостійна 

робота  
Підготовка до ПМК 2    10 3,5 

ПМК 2 
Підсумковий контроль за 

змістовний модуль 2 
    10 

Всього за змістовий модуль 2 – 86 год. 12  18 56 50 

Діф. залік     100 

Всього з навчальної дисципліни – 180 год.  
 

Форми навчання:  

- за рівнем взаємодії здобувача вищої освіти з викладачем: індивідуальне, групове, 

колективне; 

- за місцем проведення занять: аудиторне, поза аудиторне. 

Методи навчання: лекції, дискусії, вправи, групові вправи, виконання розрахункових та 

графічних завдань, стимулювання пошукової та дослідницької діяльності. 

10. Політика курсу 

Відвідування занять є важливою складовою навчання. За пропуски занять без поважної 

причини здобувач вищої освіти буде не атестований з даної дисципліни. Усі пропущені 

заняття мають бути відпрацьовані. 

Дозволяється вільне відвідування лекцій здобувачам за індивідуальним графіком навчання. 

Якщо здобувач вищої освіти відсутній з поважної причини, він/вона презентує виконані 

завдання під час самостійної підготовки та консультації викладача. 

Усі завдання, передбачені програмою, мають бути виконані у встановлений термін. 

Під час виконання письмових тестових завдань недопустимо порушення академічної 

доброчесності. 

Презентації та виступи мають бути авторськими (оригінальними). 

Здобувач вищої освіти повинен дотримуватися навчальної етики, поважно ставитися до 

учасників навчального процесу, дотримуватися дисципліни, дбайливо ставитись до 

обладнання та книжкового фонду ТДАТУ, виконувати графік навчального процесу 

11.Система оцінювання курсу 

Щотижнево – бали за роботу на практичних заняттях; в межах кожної теми – бали за 

самостійну роботу; по завершенню змістовного модуля – бали за ПМК. Результати поточного 

та підсумково-модульного контролю формують узагальнену оцінку в балах за 

накопичувальним принципом 

Оцінювання знань здобувачів вищої освіти здійснюється відповідно до «Положення про 

оцінювання знань студентів ТДАТУ» за 100-бальною шкалою 

 

Критерії оцінювання 

Практичні заняття Частка вірно виконаних завдань 

Самостійна робота (СРС) Студент опрацьовує питання, що призначені для 

самостійного вивчення і для контролю проходить тестування 

на НІП ТДАТУ (дві спроби – середній результат) 

Підсумково-модульний 

контроль (ПМК І,ІІ) 

Відбувається у вигляді тестових завдань та письмових робіт 

в кінці вивчення змістовних модулів. 

Підчас модульного контролю оцінюються такі компоненти: 

 Повнота розкриття питання (вірні відповіді) 

 Якість інформації  

 Самостійність. 

12 Інформаційний пакет по дисципліні 

Рекомендована література 

1. Журавлев А. Л. Экономическая психология в контексте современной психологической 
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науки // Проблемы экономической психологии. Т.1/ Отв. ред. А. Л. Журавлев, 

А. Б. Купрейченко. — М.: ИП РАН, 2004. С. 5-21. 

2. Економічна психологія: Навчальний посібник/ Ложкін Г.В., Комаровська В.Л. – 3-тє вид-

ня. – К.: Видавничій дім «Професіонал», 2008. – 464 с. 

3. Ложкин Г.В.,Спасенников.В.В.  Экономическая психология. -К.:  ВД «Профессионал», 

2006. - 400 с. 

4. Посыпанова О.С. Экономическая психология: психологические аспекты поведения 

потребителей. Монография - Калуга, Изд-во КГПУ им. К.Э. Циолковского, 2012, - 296 с. 

5. Щербатых Ю. В. Психология предпринимательства и бизнеса. СПб.: Питер, 2009 

6. Экономическая психология/ под ред. И.В.Андреевой. - СПб: Питер, 2000. - 512 с. 

7. Цветков С. А. Введение в экономическую психологию. — Владимир: Владим. ин-т 

бизнеса, 2004. -103 с. 

8. Щербатых Ю. В. Психология предпринимательства и бизнеса. СПб.: Питер, -2009. 

Інформаційні ресурси 

1. Навчально-інформаційний портал ТДАТУ http://nip.tsatu.edu.ua 

2. Наукова бібліотека ТДАТУ http://www.tsatu.edu.ua/biblioteka/ 

3. Методичний кабінет кафедри економіки. 

4. Internet. 

 


