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Назва дисципліни Торговельне підприємництво 

Статус дисципліни обов’язкова  
Форма контролю диференційований залік 

Викладач (-і) 
Андрєєва Лариса Олександрівна, доц., к.е.н., доцент кафедри 

підприємництва, торгівлі та біржової діяльності;   
http://feb.tsatu.edu.ua/teacher/andryeyeva-larisa-oleksandrivna/  

E-mail викладача larysa.andrieieva@tsatu.edu.ua 

1. Анотація курсу та Веб-сайт його розміщення 
 

Курс включає вивчення: теоретичних основи торговельного підприємництва; 
різноманітних видів підприємницьких утворень в торгівлі; послідовних етапів заснування 
власної справи, основ бізнес-планування, порядку державної реєстрації, ліцензування та 
патентування; особливостей підприємницької діяльності в оптовій, та роздрібній торгівлі та 
ресторанному господарстві; етичних норм та відповідальності підприємців перед різними 
групами суспільства. 

 

Веб-сайт курсу  http://op.tsatu.edu.ua/course/view.php?id=9 (доступ через особистий логін і 
пароль для навчально-інформаційного порталу ТДАТУ) 

2. Мета викладання дисципліни 

Формування системи знань, вмінь і навичок у майбутніх фахівців з організації 
підприємництва в сфері обігу товарів та послуг. 

 

3. Завдання вивчення дисципліни 

Завданнями вивчення дисципліни є: 
 формування основ наукового світогляду на торговельне підприємництво та проблеми 

бізнесу; 

  засвоєння основних термінів та понять торговельного підприємництва на рівні їх 
відтворення і тлумачення; 

  здобуття навичок та елементарних умінь застосовувати їх у практичній діяльності для 
підвищення конкурентоспроможності фахівця у торговельній сфері. 

4. Результати навчання – компетентності (з урахуванням soft skills) 

  

знання застосовувати набуті знання для виявлення, постановки та вирішення 
завдань за різних практичних ситуацій в підприємницькій, торговельній та 
біржовій діяльності 

уміння демонструвати базові й структуровані знання у сфері підприємництва, 
торгівлі та біржової діяльності для подальшого використання на практиці  

комунікація використовувати знання форм взаємодії суб’єктів ринкових відносин для 
забезпечення діяльності підприємницьких, торговельних та біржових 
структур  

soft skills застосовувати знання й уміння для забезпечення ефективної організації 
зовнішньоекономічної діяльності підприємницьких, торговельних та 
біржових структур з урахуванням ринкової кон’юнктури і діючих правових 
норм 

Після успішного проходження курсу здобувач вищої освіти володітиме наступними 
компетентностями: 

- здатність застосовувати отримані знання в практичних ситуаціях 

- здатність працювати в команді 
- здатність діяти відповідально та свідомо 

- здатність обирати та використовувати відповідні методи, інструментарій для обґрунтування 
рішень щодо створення, функціонування підприємницьких, торговельних і біржових 
структур 

- здатність здійснювати діяльність у взаємодії суб’єктів ринкових відносин 

- здатність до організації зовнішньоекономічної діяльності підприємницьких, торговельних і 

http://feb.tsatu.edu.ua/teacher/andryeyeva-larisa-oleksandrivna/
mailto:larysa.andrieieva@tsatu.edu.ua
http://op.tsatu.edu.ua/course/view.php?id=9
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біржових структур 

5. Пререквізити 

Дисципліни, що передують 

вивченню даної дисципліни 

Основи підприємництва;  

Економіка підприємств;  

Електронна комерція 

6. Постреквізити 

Дисципліни, які спираються 
на вивчення даної дисципліни 

Аналіз господарської діяльності; 
Бізнес-проектування; 

Економіка і організація торгівлі 
 

7. Структура курсу 

Номер 
тижня 

Вид 
занять 

Тема заняття або завдання на 
самостійну роботу 

Кількість  
годин балів 

лк 
сем 

(пр.) СРС 

 Змістовий модуль 1. «Теоретичні основи курсу» 

 

 

1 

Лекція 1 Сутність, роль підприємництва 
та його особливості в сфері 

торгівлі 
2 - - - 

Практична 
робота 1 

Сутність, роль підприємництва 
та його особливості в сфері 

торгівлі 
- 2 - 3 

Самостійна 
робота 1 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 1 

2 

Лекція 2 Умови, чинники і принципи 
розвитку торговельного 

підприємництва 

2 - - - 

Практична 
робота 2 

Умови, чинники і принципи 
розвитку торговельного 

підприємництва 

- 2 - 3 

Самостійна 
робота 2 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 1 

3 

Лекція 3 Етична та соціальна 
відповідальність торговельного 

підприємництва.  
2 - - - 

Практична 
робота 3 

Етична та соціальна 
відповідальність торговельного 

підприємництва.  
- 2 - 3 

Самостійна 
робота 3 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

4 

Лекція 4 Державне регулювання 
підприємницької діяльності та 

самоорганізація суб'єктів 
торговельного підприємництва 

2 - - - 

Практична 
робота 4 

Державне регулювання 
підприємницької діяльності та 

самоорганізація суб'єктів 
торговельного підприємництва 

- 2 - 3 
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Самостійна 
робота 4 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

5 

Лекція 5 Стратегії торговельного 
підприємництва. Основи бізнес-

планування. 
2 - - - 

Практична 
робота 5 

Стратегії торговельного 
підприємництва. Основи бізнес-

планування. 
- 2 - 4 

Самостійна 
робота 5 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

6 

Лекція 6 Організаційно-правові форми 
торговельного підприємництва. 

Створення суб'єктів 
торговельного підприємництва 

2 - - - 

Практична 
робота 6 

Організаційно-правові форми 

торговельного підприємництва. 
Створення суб'єктів 

торговельного підприємництва 

- 2 - 4 

Самостійна 
робота 6 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

7-8 

Самостійна 
робота  Підготовка до написання ПМК І - - 11 - 

ПМК І Підсумковий контроль за 
змістовий модуль І - - - 10 

ПМК1 

- - - 
10 

 

Всього за змістовий модуль 1- 65 год. 12 12 41 50 

Змістовний модуль 2. «Особливості торговельного підприємництва за видами 
діяльності»  

9 

Лекція 7 Підприємницька діяльність у 
сфері роздрібної торгівлі 2 - - - 

Практична 
робота 7 

Підприємницька діяльність у 
сфері роздрібної торгівлі - 2 - 3 

Самостійна 
робота 7 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

10 

Лекція 8 Підприємницька діяльність у 
сфері оптової торгівлі. 

Підприємницька діяльність у 
сфері торговельно-

посередницьких послуг 

2 - - - 

Практична 
робота 8 

Підприємницька діяльність у 
сфері оптової торгівлі. 

Підприємницька діяльність у 
сфері торговельно-

посередницьких послуг 

- 2 - 3 
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Самостійна 
робота 8 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

11 

Лекція 9 Підприємницька діяльність у 
сфері зовнішньої торгівлі. 

Послуги по обслуговуванню 
торговельного підприємництва.  

2 - - - 

Практична 
робота 9 

Підприємницька діяльність у 
сфері зовнішньої торгівлі. 

Послуги по обслуговуванню 
торговельного підприємництва. 

- 2 - 3 

Самостійна 
робота 9 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

12 

Лекція 10 Підприємницька діяльність у 
сфері ресторанного 

господарства.  
2 - - - 

Практична 
робота 10 

Підприємницька діяльність у 
сфері ресторанного 

господарства.  
- 2 - 3 

Самостійна 
робота 10 

Виконання практичних завдань, 
робота на навчально-

інформаційному порталі 
- - 5 2 

13 

Лекція 11 Підприємницька діяльність у 
сфері торговельної нерухомості 2 - - - 

Практична 
робота 11 

Підприємницька діяльність у 
сфері торговельної нерухомості - 2 - 3 

Самостійна 
робота 11 

Підприємницька діяльність у 
сфері торговельної нерухомості - - 5 2 

14-15 

Самостійна 
робота  Підготовка до написання ПМК І - - 10 - 

ПМК І Підсумковий контроль за 
змістовий модуль І - - - 10 

ПМК 2 

- - - 10 

Всього за змістовний модуль 2-55 год. 
10 10 35 50 

Всього з навчальної дисципліни – 120 год. 100 

 

8. Методи та форми навчання 

Форми навчання:  
 за рівнем взаємодії здобувача вищої освіти з викладачем: індивідуальне, групове, 

колективне; 
 за місцем проведення занять: аудиторне, поза аудиторне  
Методи навчання: 

- за організацією пізнавальної діяльності: словесні (лекції, дискусії), наочні 
(презентації), практичні (вправи, виконання завдань по заповненню звітності під час 
занять, навчальна та виробнича практика); 

- за видами занять: лекції (лекція-візуалізація, лекція – бесіда); практичні заняття 
(індивідуальні та групові вправи, тематична дискусія, робота в малих групах); 

 за мотивацією навчально-пізнавальної діяльності (ситуація звернення до життєвого 
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досвіду студентів, заохочення); 
 за контролем ефективності навчально-пізнавальної діяльності (самоконтроль через 

виконання тестів на навчально-інформаційному порталі, індивідуальне опитування, 
фронтальне опитування, ПМК, іспит); 

- за формою стимулювання пошукової та дослідницької діяльності (тематичні дискусії, 
завдання щодо використання мережі Інтернет, публічні промови і презентації, групові 
та/або індивідуальні проекти, моделі різних форматів професійних ситуацій). 

9. Політика курсу  

 Відвідування занять є важливою складовою навчання. За пропуски занять без поважної 
причини здобувач вищої освіти буде не атестований з даної дисципліни. Усі пропущені 
заняття мають бути відпрацьовані.  
 Дозволяється вільне відвідування лекцій здобувачам за індивідуальним графіком 
навчання.  
 Якщо здобувач вищої освіти відсутній з поважної причини, він/вона презентує виконані 
завдання під час самостійної підготовки та консультації викладача. 
 Усі завдання, передбачені програмою, мають бути виконані у встановлений термін.  
 Під час виконання письмових тестових завдань не допустимо порушення академічної 
доброчесності. 
 Презентації та виступи мають бути авторськими (оригінальними). 
 Здобувач вищої освіти повинен дотримуватися навчальної етики, поважно ставитися до 
учасників навчального процесу, дотримуватися дисципліни, дбайливо ставитись до 
обладнання та книжкового фонду ТДАТУ, виконувати графік навчального процесу. 

10. Система оцінювання курсу 

Щотижнево – бали за роботу на практичних заняттях; в межах кожної теми – бали за 
самостійну роботу; по завершенню змістового модуля – бали за ПМК; по завершенню 
семестру – підсумкові бали, у вигляді диференційованого заліку. Результати поточного та 
підсумково-модульного контролю формують узагальнену оцінку в балах за накопичувальним 
принципом  

Оцінювання знань здобувачів вищої освіти здійснюється відповідно до «Положення про 
оцінювання знань студентів ТДАТУ» за 100-бальною шкалою. 

Критерії оцінювання 

Практичні заняття Частка вірно виконаних завдань 

Самостійна робота 
(СРС) 

Студент опрацьовує питання, що призначені для самостійного 
вивчення і для контролю проходить тестування на НІП ТДАТУ (дві 
спроби – середній результат) 

Підсумково-

модульний контроль 

 (ПМК І, ІІ) 

Відбувається у вигляді тестових завдань та письмових робіт в кінці 
вивчення змістових модулів 

Під час модульного контролю оцінюються такі компоненти: 
 Повнота розкриття питання (вірні відповіді) 

 Якість інформації 
 Самостійність  

Диференційований 
залік 

Підсумкова форма контролю, результати якого оцінюються за  100-

бальною шкалою за накопичувальним принципом 

11. Інформаційні ресурси та пакет дисципліні 
Рекомендована література 

1. Голошубова Н. О. Організація торгівлі : підруч. для студ. вищ. навч. закл. / Голошубова 
Н. О. – К. : Книга, 2004. – 560 с. 

2. Кислов Д.В. Организация и ведение бизнеса в сфере торговли и услуг / Д. Кислов, 
Б.Башилов. - М. : Вершина, 2006. - 264 с. 

3. Мороз О.М. Основи підприємництва : навч. посіб. / О.М. Мороз, В.І. Невмержицький. - 

К. : КНТЕУ, 2005. 
4. Мочерний СВ. Основи підприємницької діяльності : навч. посіб. / С.В. Мочерний, О.А. 
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Устенко, С.І. Чеботар. - К. : ВЦ «Академія», 2003. - 280 с. 
5. Організація торгівлі : підручник / за ред. Апопія В. В. – К. : Центр навчальної літератури, 

2008. – 616 с. 
6. Основы бизнеса : учебник / за ред. Ю.Б. Рубина. - М. : Маркет ДС, 2003. - 784 с. 
7. Теорія та практика торговельного обслуговування : підручник / за ред. Апопія В. В. – К. : 

Центр навчальної літератури, 2005. – 496 с. 
8. Юрко І. В. Торговельне підприємництво : навч. посіб. / І. В. Юрко – К. : «Центр учбов. л-

ри», 2014. – 232 с. 
 

Інформаційні ресурси 

1. Навчально-інформаційний портал ТДАТУ http://op.tsatu.edu.ua 

2. Наукова бібліотека ТДАТУ http://www.tsatu.edu.ua/biblioteka/ 

3. Методичний кабінет кафедри ПТБ. 

4. Сайт кафедри ПТБ http://www.tsatu.edu.ua/et/ 

5. Internet. 

 

http://www.tsatu.edu.ua/et/

